\“

SN\

aaa

GLOBAL MANAGEMENT

YOUR VISION

GROUP
IS OUR MISSION

Gilaniall 8 Badatal) il SN Gauka
Implementing Multiple Intelligences in
Sales

A ,macle 20| cleld) axe el 3 Lodall sae

) A 50 mali )

W) il ale aladtulndl gl s glaty e 5 Cilasaall alud) b cplalall 5 cilansal) o) 2

zelill 138 (pe Cangll

LB (e el IS (g Gadatl 5 Aalaall B jlaall ) suan) adaiony Cumy s 531l zealipall 138 apensd o3
Cilagaal) 313 Cililee A 3aldiusal) il slaall Gudai s aglee 5352l o ¢ 5 jliiall (S LS e Jaliiall Jelall
o) cliiall A Flaal)l ol ) aciall Goslul) saia) saastiall Cule\SAN Ay Hh gkt DA (e

bl o sgda

Aadaidll lassall daa

Aala]) dlad) clEdlal) Lalis il
Lealgas layal) Ada
el Adaiil Jal pes @ glad
¢ Qlndll e3le a8 (0

- Juaiy) o seda

Juaiy) jualic

Jusiyl ailad

oS o seda

S Gulaa

¢ Badaial) DlelSA 4 Hlas sl

Sl g Ak ) lial a5 G ) Caa sl

- & & & &= & = F £ & & & &= ¥
1
C
E

¢ Gilanaall G gaie ddada ol 4 5O e8I oala




AN

GLOBAL MANAGEMENT

YOUR V

GROUP
SION IS QUR

MISSION

aaa

¢ Glanall Calh o fel8D Ll (S as
¢ gl ClelSA 4 65 S0y (oS
§ 4 8l e lSAl ape i ii€ay as

bl e 1Y) Saaill I 258 ) Clp\SA) dba

- &+ & &

doale 30l -1
Anallall 3 HlaY) de sana (e ABaiaa Balgd -2
Lsadll TUV (e Saine 3 0 33lgs -3

a4k 3L

E.JL@_MJ\L’JQ)@_E.\uLASCAL\).\S\GA‘M\

Multiple Intelligences in Sales




	 مفهوم المبيعات.
	 أهمية المبيعات للمنظمة.
	 سمات نشاط العلاقات العامة العامة.
	 أنشطة المبيعات ومهامها.
	 خطوات ومراحل أنشطة المبيعات.
	 من هم عملاء المبيعات ؟
	 مفهوم الإتصال .
	 عناصر الإتصال.
	 خصائص الإتصال.
	 مفهوم الذكاء.
	 مقاييس الذكاء.
	 ماهي نظرية الذكاءات المتعددة ؟
	 الوصف الوظيفي ومواصفات الوظيفة لمندوب المبيعات .
	 ماهي الذكاءات اللازمة لوظيفة مندوب المبيعات ؟
	 كيف يمكن قياس ذكاءات موظف المبيعات ؟
	 كيف يمكنني تقوية الذكاءات الضعيفة ؟
	 كيف يمكنني تدعيم الذكاءات القوية ؟
	 وصفة الذكاءات التي تقود الى التميز والابداع في المبيعات.

